
 
1./2. Februar 2018
Würzburg

Vertragsworkshop 
F&E-Verträge/Lizenzverträge

	 Rechtsgrundlagen und Praxis-Know how

	 Strategische Vorüberlegungen

	 Vereinbarungen in der Verhandlungsphase

	 Vertragsklauseln und Vertragsbestandteile

	 Kartellrecht

	 Konfliktmanagement

Dr. Michael Groß  
Rechtsanwalt, Of Counsel, Bird & Bird LLP, München

Vormittag: 
Grundlagen und 
Praxis-Know how
Nachmittag: 
Anwendung am  
praktischen Fall  
in Workshops

Lehrgangsdokumentation  
incl. der Musterverträge:

Der perfekte Einstieg in Ihre Vertragspraxis



Lehrgangsziel  Der Vertragsworkshop versteht 
sich als grundlegende Einführung in die Gestaltung und 
Verhandlung von F&E- und Patent-Lizenzverträgen. 

Am Vormittag der beiden Lehrgangstage vermittelt Dr. 
Groß das erforderliche Praxiswissen zur jeweiligen Ver-
tragsart und gibt aus seiner jahrzehntelangen Vertragspra-
xis wertvolle Tipps und Hinweise für eine rechtssichere 
und strategisch kluge Vertragsgestaltung. Am Nachmit-
tag erhalten die Teilnehmer dann Gelegenheit, ihre neu 
erworbenen Kenntnisse unter Anleitung von Dr. Groß am 
praktischen Fall zu erproben und Vertragsklauseln selbst 
zu entwerfen. 

Die Ergebnisse werden gemeinsam besprochen und ihre 
Vor- und Nachteile werden einander gegenübergestellt. So 
ist sichergestellt, dass die Teilnehmer Kenntnisse erwer-
ben, die sie direkt in ihrer Praxis umsetzen können. 

Teilnehmerstimmen 2015-2017
18./19. Juni 2015, München:

„Sehr hilfreich, umfassender Überblick ... Gute Mischung 
aus theoretischen und praxisrelevanten Inhalten ... Viele 
Anwendungsbeispiele ... Anregend, guter Austausch wäh-
rend der Veranstaltung und in den Pausen ... Sehr gute 
Dokumentation“

6./7. Juni 2016, München:

„Erfahrener Referent ... Breites Wissen, gute Beispiele,  
praxisnah ... Weiterführend, informativ ...  Nützlich und 
praxisbezogen ... Lockere Atmosphäre ... Gutes Material 
mit Mustern ... Sehr gut“

9./10. Februar 2017, München:

„Super Einstieg in das Thema ... Sehr verständliche 
Ausdrucksweise ... Sehr interaktiv, nicht zu viele Inhalte, 
mit Beispielen aus Praxis und Wirtschaft ... Möglichkeit, 
spezifische Themen zu diskutieren“

Vormittag:     Grundlagen und Praxis-Know how
Nachmittag:  Workshops & praktische Anwendung

Tag 1: F&E-Verträge

Typen von Kooperationsvereinbarungen
	 Horizontale Vereinbarungen
	 Vertikale Vereinbarungen

Vorüberlegungen
	 Umgang mit Entwicklungsergebnissen  

und Hintergrundwissen
	 Zuordnung zu den Vertragspartnern
	 Besonderheiten bei Einbindung von Hochschulen
	 Lizenzrechtliche Vorgaben bei öffentlicher Förderung 

Vertragsklauseln und Vertragsbestandteile
	 Präambel
	 Definitionen
	 Leistungsrahmen
	 Mitwirkungspflicht des Auftraggebers
	 Vergütung
	 Zahlung
	 Bearbeitungszeit
	 Rechte am Ergebnis
	 Geheimhaltung und Datenschutz
	 Verteidigung
	 Verbesserungen und  

Weiterentwicklungen
	 Qualitätskontrolle
	 Kündigung
	 Gerichtsstand,  

anwendbares Recht
	 Joint Ventures,  

gesellschaftsrechtliche  
Gestaltungen

	 Kartellrecht

Sie erhalten Ihr Exemplar!

Auch 
einzeln buchbar



Vormittag:     Grundlagen und Praxis-Know how
Nachmittag:  Workshops & praktische Anwendung

Vertragsworkshop 
F&E-Verträge/ Lizenzverträge

Referent

Einführung und Grundlagen
	 Arten von Lizenzverträgen:  

Gemeinsamkeiten und Unterschiede

Strategische Überlegungen und  
Vereinbarungen in der Verhandlungsphase
	 Entwicklung eines Lizenzprogramms, Strategie, 

Offenlegung von Informationen
	 Geheimhaltungsvereinbarungen 
	 Letter of Intent, Vorverträge
	 Haftung und vertragliche Bindungen im Vorfeld des 

Lizenzvertrages 
	 Haftung bei Abbruch der Vertragsverhandlungen

Vertragsklauseln und Vertragsbestandteile
	 Vertragsparteien, Konzernunternehmen, 

Rechtsnachfolgeregelungen
	 Schutzrechte, Schutzrechtsanmeldungen
	 Ausschließliche, nicht-ausschließliche Lizenz
	 Nutzungsrechte, Beschränkungen des Lizenzgebers 
	 Definitionen: Licensed Products, Vertragsschutzrechte, 

Know-how 
	 Unterlizenzen, Übertragbarkeit 
	 Bemessung der Lizenzgebühr,  

Modelle, Klauseln
	 Pflichten der Vertragsparteien,  

Haftung, Weiterentwicklungen
	 Verteidigung und Vorgehen  

gegen Verletzer
	 Laufzeit, Kündigung 
	 Meistbegünstigung 
	 Anwendbares Recht
	 Konfliktmanagement:  

Verhandlung, Mediation, Schiedsgericht
	 Kartellrecht

Tag 2: Patent-Lizenzverträge 

Dr. Michael Groß
Rechtsanwalt, Of Counsel,  
Bird & Bird LLP, München

Dr. Groß ist seit vielen Jahren im Bereich 
des Gewerblichen Rechtsschutzes tätig. Schwer-
punkte bilden hierbei das Lizenzvertragsrecht mit 
über 12.000 Lizenzverträgen seit 1988 und das F&E-
Vertragsrecht. Er ist als Fachautor durch seine um-
fassende Veröffentlichungstätigkeit in den Bereichen 
Lizenz-/F&E-Verträge und Konfliktmanagement her-
vorgetreten. Darüber hinaus ist er als Schiedsrichter, 
Schlichter, Mediator und Sachverständiger tätig. 

Teilnehmerkreis  Hier treffen Sie Kolleginnen 
und Kollegen, die wie Sie am Anfang ihrer Vertragspraxis 
stehen, insbesondere

	 Führungskräfte und Mitarbeiter aus IP-, Patent- und 
F&E-Abteilungen der Industrie

	 Führungskräfte und Mitarbeiter aus Universitäten 
und Forschungseinrichtungen

	 Patentanwälte und Patentanwaltskandidaten
	 IP-Consultants und IP-Manager
	 Forscher und Erfinder
	 Rechtsanwälte und Fachanwälte im Gewerblichen 

Rechtsschutz 

Praktikern, die bereits über Vertragserfahrung verfügen, 
empfehlen wir den Besuch des Vertiefungs-Lehrgangs 
„F&E-Verträge und Lizenzvertragsrecht“ am 7./8.  
Dezember 2017 in München mit Dr. Groß und weiteren 
Referenten. Wir schicken Ihnen gerne das Programm zu.

Sie erhalten Ihr Exemplar!

Auch 
einzeln buchbar
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AH Akademie für Fortbildung Heidelberg GmbH

Maaßstraße 28
D-69123 Heidelberg
Telefon 	06221/65033-0
Telefax 	06221/65033-69
info@akademie-heidelberg.de
www.akademie-heidelberg.de

Vertragsworkshop F&E-/Lizenzverträge 

Anmeldeformular

Name

Vorname

Position

Firma

Strasse

PLZ/Ort

Tel./Fax

e-Mail

Name der Sekretärin

Datum Unterschrift

Termine & Lehrgangszeiten
(Bitte kreuzen Sie die gewünschten Termine an): 

   F&E-Veträge 
      1. Februar 2018, 10.00 – 18.00 Uhr 
      Seminar-Nr. 18 02 GP141 W  
 
   Lizenzverträge 
      2. Februar 2018, 9.00 – 17.00 Uhr 
      Seminar-Nr. 18 02 GP140 W
Registrierung der Teilnehmer jeweils ab 30 Minuten  
vor Beginn der Veranstaltung.

Veranstaltungsort
Maritim Hotel Würzburg
Pleichertorstraße 5 · D-97070 Würzburg
Tel.: 0931/3053-0 · Fax: 0931/3053-901
E-Mail: info.wur@maritim.de
Bitte berufen Sie sich bei Ihrer Zimmerreservierung stets 
auf die Sonderkonditionen des Abrufkontingents der AH  
Akademie für Fortbildung Heidelberg und beachten Sie, 
dass das Abrufkontingent vier Wochen vor dem Termin 
abläuft. 

Teilnahmegebühr 
Einzelner Lehrgangstag: € 890,-, beide Tage:  
€ 1.490,- (zzgl. gesetzl. USt). Die Teilnahmege-
bühr beinhaltet die gemeinsamen Mittagessen, 
Tagungsgetränke, Pausenerfrischungen sowie 
die Dokumentation. 

Anmelde-Fax: 06221/65033-29

Sonderkonditionen
Der zweite und jeder weitere Teilnehmer aus einem  
Unterehmen erhält einen Rabatt in Höhe von 10 %.

Allgemeine Geschäftsbedingungen
Es gelten unsere Allgemeinen Geschäftsbedingungen  
(Stand: 1.1.2010), die wir Ihnen auf Wunsch gerne  
zusenden und die Sie jederzeit im Internet unter  
www.akademie-heidelberg.de/agb einsehen können.

Akademie Heidelberg Veranstaltungsticket
Reisen Sie günstig mit der Deutsche Bahn AG zum Seminar: Von 
jedem DB-Bahnhof − auch mit dem ICE! Weitere Informationen zu 
Preisen und zur Ticketbuchung erhalten Sie mit Ihrer Anmeldebestä-
tigung oder sofort unter www.akademie-heidelberg.de/bahn

Arbeitnehmererfindungen in der Praxis
7./8. November 2017 in Würzburg

Einheitspatent und  
Europäisches Patentgericht
8./9. November 2017 in München

Patentnichtigkeit und Nichtigkeitsberufung
13./14. November 2017 in Nürnberg

Einstweilige Verfügung und Besichtigung
17. November 2017 in München

IP-Rechte in der M&A-Transaktion 
22. November 2017 in München

Licensing 2018 (in englischer Sprache) 
21. November 2017 in München

German and UPD Patent Infringement Litigation 
(in englischer Sprache)
22.-24. November 2017 in München

Opt out vs. Opt in (in deutscher Sprache)
27. November 2017 in Düsseldorf

Opt out vs. Opt in (in englischer Sprache)
6. Dezember 2017 in München

F&E-Verträge und Lizenzvertragsrecht (Vertiefung)
7./8. Dezember 2017 in München

SPC Update – Ergänzende Schutzzertifikate aktuell
8. Dezember 2017 in München

ArbEG-Pauschalvergütung und Rechteabkauf
14. Dezember 2017 in Köln


