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DAs TEAM der Akademie Heidelberg ist mit iiber Workshop-Seminar
20-jdhriger fundierter Erfahrung als Ihr Partner in °0
Sachen gezielter Fort- und Weiterbildunag ttig. LI Z E N Z G E B U H R E N

Speziell fiir Sie selektieren wir in einem komplexen wirt- R I C H TI G VE R H A N D E LN

Schaftlichen Umfeld die wichtigen und entscheidenden
Informationen und setzen sie in exakt auf lhren Bedarf

zugeschnittene Veranstaltungen zielfiihrend um. So verhandeln S eeE e
Von anerkannten Experten aus Wirtschaft, Forschung Sie kiinftig Lizenzgebiihren,
und Politik erhalten Sie schon heute das Wissen von rechtssicher, >
- . ; Buchfiihrung, Steuern
morgen — und das stets komprimiert, praxisnah und Interessen-
aktuell! Damit halten Sie Ihr Wissen up-to-date und gerecht und Vorgehen gegen Verletzter
taktisch klug!

verschaffen sich dauerhaft Wettbewerbsvorteile. Insbe-

N o L ) Konfliktmanagement,
sondere in einer Zeit, die geprdgt ist von hoher Dynamik, el o

steigendem Wettbewerb und zunehmendem Zeitdruck ist
dieses Mehr an Wissen fiir Ihren Erfolg entscheidend!

Fallworkshop:
Lizenzgebiihren verhandeln

in Gruppenarbeit

AH Akademie fiir Fortbildung Maapstrafie 28
D-69123 Heidelberg

Heidelberg GmbH 5 ;
g Telefon 06221 / 65033-0 b W Dr.MichaelGrog
Telefax 06221 / 65033-69 g Rechtsanwalt, Bird & Bird, Miinchen,
info@akademie-heidelberg.de & Leiter der Lizenzabteilung, Fraunhofer-
www.akademie-heidelberg.de & Gesellschaft, Miinchen
B Riidiger Schwarz
Referent Schutzrechte und Lizenzen,
Porsche AG, Stuttgart
7 i 7 nl
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Fiihren Sie Lizenzgebiihrenverhandlungen
rechtssicher, interessengerecht und
taktisch klug!

SEMINARZIEL Der Erfolg von Lizenzgebiihren-
verhandlungen hdngt von zahlreichen wirtschaftlichen
und rechtlichen, aber auch strategischen und tak-
tischen Gesichtspunkten ab. Die fiir die Verhandlung
von Lizenzgebiihren zur Verfiigung stehenden zeit-
lichen Ressourcen werden in der Praxis zunehmend
knapper. Gleichwohl miissen Lizenzvertrage umfas-
send vorbereitet, begleitet und nachbereitet werden.

Das Seminar gibt den Teilnehmern — unabhéangig von
ihren bisherigen Erfahrungen beim Verhandeln von
Lizenzgebiihren — konkrete Hilfestellungen, um solche
Verhandlungen kiinftig zielgerichteter vorzubereiten,
durchzufiihren und erfolgreich zum Abschluss zu
bringen. Die Referenten behandeln ausfiihrlich die
dabei zu beachtenden rechtlichen und wirtschaftlichen
Aspekte und geben ihre langjdhrige internationale
Erfahrung an die Teilnehmer weiter. Anhand prak-
tischer Fallbeispiele und in Fallworkshops erwerben
die Teilnehmer wertvolle Kenntnisse, strategischen
Weitblick und taktische Fertigkeiten im Umgang mit
Verhandlungspartnern. Gemeinsame Diskussion und
Checklisten stellen die Umsetzung in der Praxis sicher.

PROGRAMM

TEILNEHMERKREIS Bei diesem Praktiker-
Seminar treffen Sie

m Leiter und Mitarbeiter aus Patent-, Rechts-, Lizenz-
und F&E-Abteilungen von Unternehmen und
Forschungseinrichtungen

m Fachanwalte im Gewerblichen Rechtsschutz und
Rechtsanwadlte mit entsprechendem Tatigkeitsprofil

m Patentanwadlte, IP-Manager und IP-Consultants

Das Seminar eignet sich als Fachanwaltsfortbildung im
Gewerblichen Rechtsschutz, weshalb wir auf Wunsch
eine qualifizierte Teilnahmebescheinigung nach FAO
erteilen.

Einflussfaktoren fiir die Verhandlung von
Lizenzgebiihren:

Anwendbares Recht

Status und Wertigkeit der zu
lizenzierenden Rechte/des Know-hows

Erteilte Rechte, Anmeldungen, Erfindungen
Rechte/Know-how angegriffen?

Einzelne Rechte oder Biinden von Rechten
und/oder Know-how?

Art der Lizenz

AusschlieBliche Lizenz
Nicht-ausschlieBliche Lizenz
Alleinige Lizenz

Ubertragung/Unterlizenz

Soll die Ubertragung/Unterlizenzierung
der Lizenz erfolgen?
Wenn ja, zu welchen Bedingungen?

Haftung

Welcher Umfang der Haftung?

Freistellung durch Lizenzgeber oder Lizenznehmer?
Vertragsstrafen?

Versicherbarkeit des lizenzierten Risikos?

Lizenzgebiihren, Buchfiihrung/-priifung, Steuern

Down Payment

Umsatzabhangige Gebiihren/Stiicklizenz?
Mindestlizenzgebiihren

Patentkostenersatz

Kosten fiir Verteidigung und Durchsetzung der Rechte

Verteidigung der Rechte/des Know-how
Wer verteidigt auf wessen Kosten?
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LIZENZGEBUHREN

RICHTIG VERHANDELN

REFERENTEN

Vorgehen gegen Verletzer

Wer geht gegen Verletzer auf wessen Kosten mit
welchem Erlosanteil vor?

Laufzeit, Vertragsende, Kiindigung,
Auslaufklausel

Kurze Laufzeit?

Vertragsende an Bedingungen gekniipft?
Kiindigung nur aus wichtigem Grund?
Auslaufklausel oder abruptes Ende?

Insolvenz

Insolvenzfeste Klauseln?

Aktuelle Rechtsprechung: “Take Five” und andere
Kontaktaufnahme zum Insolvenzverwalter

Der Insolvenzverwalter als Verkdufer von Rechten
— eine Fundgrube fiir Patentkdufer

Agieren bei Verhandlungen und
daraus resultierenden Streitigkeiten
(Konfliktmanagement)
Welches Tool (Verhandeln,
Mediation, Schiedsgericht, Gutachten)?
Auswahl der Berater
Auswahl der Mittler: Mediator, Richter, Gutachter?
Vorbereitung der einzelnen Schritte

Kann Mediation helfen?

Das neue Mediationsgesetz
Kosten & Zeit

Erfahrungen von Forschungseinrichtungen
und Unternehmen

Praxisfalle
Aufbau eines Konfliktmanagementsystems

Dr. Michael Grojf3

Rechtsanwalt, Bird & Bird, Miinchen,
Leiter der Lizenzabteilung, Fraunhofer-
Gesellschaft, Miinchen

Dr. Grof3 ist seit vielen Jahren im Bereich des Ge-
werblichen Rechtsschutzes und Urheberrechts tatig.
Schwerpunkte bilden hierbei das Lizenzvertrags-
recht (mit tiber 10.000 Lizenzvertrdagen seit 1988)
und das F&E-Vertragsrecht. Dariiber hinaus ist er als
Schiedsrichter, Schlichter, Mediator und Sachver-
standiger sowie als Fachautor tatig.

Riidiger Schwarz

Referent Schutzrechte und Lizenzen,
Porsche AG, Stuttgart

Rudiger Schwarz ist Syndikus-Patent- (A
anwalt und seit 1990 in der Abteilung

Schutzrechte und Lizenzen der Porsche AG tétig,
wo er den Bereich Lizenzen und Vertrdge betreut.
Dariiber hinaus engagiert er sich in der Arbeitsgrup-
pe Ausbildung im VPP und leitet die Arbeitsgruppe
Fahrzeuge der LES Deutschland.

FALLWORKSHOP & GRUPPENARBEIT

m Praktische Umsetzung der vorgestellten Methodik

m Verhandlung praxisnaher Fallbeispiele in
Gruppenarbeit mit Unterstiitzung der Referenten

m Besprechung und Diskussion der Ergebnisse

m Checklisten fiir die Vorbereitung, Durchfiihrung und
Nachbereitung von Verhandlungen
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Angemessene Lizenzgebiihr
trag, im ArbEG und

Patentverletzungsprozess

22. April 2013 in Mannheim

izenzver
Europdisches Patentgericht
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LIZENZGEBUHREN RICHTIG VERHANDELN

17. Mai 2013 in Miinchen

Lizenzvertragsrecht und F&E-Vertrége

17./18.Juni 2013 in Hamburg

Patentabteilung 2013

18.-21. Juni 2013 in Wiirzburg

Mannheimer Patenttage 2013

10.-11. Oktober 2013 in Mannheim

Informationen zu den o0.g. Veranstaltungen und unserem
weiteren Programm finden Sie unter www.akademie-
heidelberg.de. Wir beraten Sie gerne auch persénlich.
Stephan Haas, Tel.: 06221/65033-27 oder per

E-Mail: ip@akademie-heidelberg.de

ANMELDE-FAX: 06221/65033-69

ANMELDEFORMULAR

NAME

VORNAME

PosiTiON

FIRMA

STRASSE

PLZ/ORT

TEL.

FAX

E-MAIL

DATUM UNTERSCHRIFT

TERMIN & SEMINARZEIT
Dienstag, 11. Juni 2013, 10.15 - 18.00 Uhr

VERANSTALTUNGSORT
GHOTEL hotel & living Wiirzburg
Schweinfurter Str. 1-3 -
D-97080 Wiirzburg

Tel.: 0931/35962-0 -

Fax: 0931/35962-2222

E-Mail: wuerzburg@ghotel.de

Bitte berufen Sie sich bei lhrer Zimmerreservierung auf

die Sonderkonditionen des Abrufkontingents der Akade-

mie fiir Fortbildung Heidelberg und beachten Sie, dass
das Abrufkontingent 4 Wochen vor dem Termin ablduft.

ANFAHRTZEITEN PER ICE/BAHN
MUNCHEN: 2:10H / FRANKFURT: 1:10H /

STUTTGART: 2.20H / KOLN: 2.10H / HAMBURG: 3.30H

SEMINAR-NR. 13 06 GP127 W

TEILNAHMEGEBUHR
€ 790,— (zzgl. gesetzl. USY). Die Teilnahmegebiihr
beinhaltet gemeinsames Mittagessen, Seminar-

getranke, Pausenerfrischungen sowie die Dokumen-

tation. Der zweite und jeder weitere Teilnehmer aus
einem Unternehmen erhélt einen Rabatt von 10 %.

ALLGEMEINE GESCHAFTSBEDINGUNGEN

Die Teilnahmegebiihr zzgl. gesetzl. Umsatzsteuer ist sofort nach Er-
halt der Rechnung zur Zahlung féllig. Stornierungen von Buchungen
sind bis zwei Wochen vor Seminarbeginn gegen eine Bearbeitungs-
gebiihr von € 50,- (zzgl. gesetzl. Umsatzsteuer) moglich; bis 1 Wo-
che vor Veranstaltungsbeginn werden 50 % der Teilnahmegebiihr,
danach wird die volle Teilnahmegebiihr fallig. Die Stornoerkldrung
bedarf der Schriftform. Die Benennung eines Ersatzteilnehmers ist
zu jedem Zeitpunkt kostenfrei moglich. Die Kombination von Ra-
batten ist ausgeschlossen. Bei Absagen durch den Veranstalter
wird die gezahlte Gebiihr voll erstattet. Weitergehende Anspriiche
sind ausgeschlossen. Gerichtsstand ist Heidelberg.

AKADEMIE HEIDELBERG VERANSTALTUNGSTICKET

Reisen Sie giinstig mit der Deutsche Bahn AG zum Seminar: Von jedem
DB-Bahnhof — auch mit dem ICE! Weitere Informationen zu Preisen und
zur Ticketbuchung erhalten Sie mit Ihrer Anmeldebestatigung oder sofort

unter www.akademie-heidelberg.de/bahn E
BAHN

AH Akademie fiir Fortbildung
Heidelberg GmbH
MaaBstraRe 28
D-69123 Heidelberg
/iR

Telefon 06221 / 65033-0 7 ol
Telefax 06221 / 65033-6
elefax / 65033-69 AKADEMIE

anmeldung@akademie-heidelberg.de
www.akademie-heidelberg.de HEIDELBERG





